


El  proyecto  es  la  creación  de  una  empresa  de  soluciones  tecnológicas  con 
software libre, se desarrollara en 3 fases:

La fase inicial comenzará en el mes de septiembre, porque es la fecha límite 
para que  Colombia, adopte un estándar de alta definición, iniciando con el 
producto de los sistemas de medición de niveles de audio con el software 
Post-QC.

La segunda fase iniciara 3 meses después, con el segundo producto My Tux:  

Desarrollando alternativas para los centros educativos  donde utilicen 
computadores para la educación y  administración, donde se le ofrecerán 
soluciones que se ajusten al hardware que ya tienen y solo de ser necesario se 
planteara una solución con equipos nuevos. 

La tercera fase se iniciara a más tardar en 12 meses, donde se creará  

“Linux Tech Store, “la tienda de tecnología Linux.



LOCALIZACION EN BOGOTA
La  localidad  se  caracteriza  por  la  gran 
diversidad  de  actividades,  entre  las  cuales 
se  encuentran:  comerciales,  financieras, 
residenciales,  educativas,  de  interés 
cultural,  diplomático  y  agrícola. 
Adicionalmente, las principales actividades 
económicas realizadas por los habitantes de 
la  localidad de por manejo de activos, que 
corresponde  al  nivel  más  alto  en  cuanto  a 
concentración de activos en el Distrito. La 
localidad es el centro de  las  finanzas de  la 
ciudad  y  el  país,  la  mayor  parte  de  las 
representaciones diplomáticas en el país se 
encuentra en la zona, dentro de sus límites 
se localizan varios colegios y universidades 
de  renombre,  y  tiene  un  alto  nivel  de 
actividad  comercial.  Chapinero  son  los 
Servicios  comunitarios,  sociales  y 
personales  y  Servicios  financieros, 
inmobiliarios y empresariales.La distribución de los activos en el 

interior de Bogotá tiene un alto nivel de 
concentración que permite identificar 7 
niveles de jerarquía de las localidades 
por manejo de activos



DISEÑO ORGANIZACIONAL
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INVERSION INICIAL EN EQUIPOS producto 1

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio unitario inversión por
c/rubro

inversión total

Herramientas un 2 juegos $100.000 $200.000

Computadoras un 3 computadores $1500.000 $4.500.000

Mobiliario un 5 puestos $400.000 $2.000.000

TOTAL $6.700.000

INVERSION INICIAL EN INTANGIBLES

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio
unitario

inversión
por c/rubro

inversión
total

Ingeniería dia 7 $100.000 $700.000

Puesta en marcha dia 1 $100.000 $100.000

Pólizas de seguros un 1 $300.000 $300.000

TOTAL $1.100.000

INVERSION INICIAL EN CAPITAL DE TRABAJO

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio
unitario

inversión
por c/rubro

inversión
total

Materias primas QC-M 

computador un 1 $884.000 $884.000
Ventilador
silencioso

un 1 $50.000 $50.000

Tarjeta de
sonido

un 1 $150.000 $150.000

insumos Juego 1 $30.000 $30.000

Salarios 426933 426933

Serv Publicos por mes $500.000 $500.000

TOTAL 2.040.933

Rubro inversión total

Bienes fisicos $6.700.000

Intangibles $1.100.000

Capital de trabajo $2.040.933

TOTAL $9.840.933

INVERSION INICIAL PRODUCTO 1



INVERSION INICIAL EN EQUIPOS producto 2

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio
unitario

inversión
por c/rubro

inversión
total

Ya tenemos la inversión en los equipos anteriores

TOTAL $0

INVERSION INICIAL EN INTANGIBLES

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio
unitario

inversión
por c/rubro

inversión
total

Ingeniería dia 7800000 $100.000 $700.000

Puesta en marcha dia 1 $100.000 $100.000

Pólizas de seguros un 1 $300.000 $300.000

TOTAL $1.100.000

INVERSION INICIAL EN CAPITAL DE TRABAJO

Rubro Unidad de
medida

Cantidad Precio
unitario

inversión
por c/rubro

inversión
total

Materias primas My Tux 1

computador un 1 $1.299.000 $1.299.000

Salarios $102.100 $102.100

Serv Publicos por mes $500.000 $500.000

TOTAL 1.901.100

Rubro inversión total

Bienes fisicos $0

Intangibles $1.100.000

Capital de trabajo $1.901.100

TOTAL $3.001.100

INVERSION INICIAL PRODUCTO 2



FLUJO DE CAJA 







TIR 20%



●Fortalezas:Además de las ventajas que tiene para el usuario el 
software libre (las 8 ventajas representativas) Es de codigo 
abierto, es libre y esta creciendo por ser comunitario.

●Oportunidades, el tema es nuevo, es el momento de lanzarlo. Se 
tiene mercado para el producto y es un producto con soporte 
adicional (las comunidades de software libre).

●Debilidades:La aceptación cultural, por desconocimiento 

DOFA



AMENAZAS DEL NEGOCIO
1. Sistema de medición de niveles de audio para post­producción y masterización.
A nivel nacional no hay competencia en este producto, internacionalmente competimos con:
Dolby  LM­100 que es el más parecido, pero es una solución de hardware, donde no es adaptable posteriormente a ninguna otra 
funcionalidad adicional, y  trae  las desventajas de un equipo bajo parámetros propietarios a un precio alto, US $3.000 en Estados 
Unidos.
El Sencore CA 795, Es una solución de hardware básica, que no da ni reportes, ni registros solo sirve para medir niveles 
de picos, tiene un precio de U$1000 en Estados Unidos.

Protools,  Tiene  un  accesorio  que  se  integra  a  su  conocida  consola  de  audio,  igualmente  por  ser  accesorio  e  una  solución  de 
hardware con mediciones y adaptación limitadas. Tiene un precio de U$1000 en Estados Unidos, pero para que funcione tiene que 
estar adaptada a un sistema de Protools, con un valor de U$15.000 en Estados Unidos.

Soluciones tecnológicas a partir de equipos de uso personalizado
Este producto si tiene competencia, desde el FLISOL donde una vez al año se puede llevar un computador para que sea 
instalado Linux, hasta lo que empezó a hacer Dell hace poco, vender computadores con Ubuntu (una distribución de Linux) 
-aunque aún no hay esta opción en Colombia-. Lo que nos diferencia es que a nivel de soluciones vamos a interpretar los 
requerimientos de nuestros clientes en soluciones más personalizadas. Nosotros a diferencia de Dell damos la distribución que 
más se adapte con la persona y con el hardware que posea, y a diferencia de FLISOL estaremos todo el tiempo haciendo 
instalaciones igualmente con versiones personalizadas que de quererlo el cliente se harán en su casa viendo la compatibilidad 
del resto de periféricos.

AMENAZAS DEL PRODUCTO



Se determina que la empresa es factible siempre y cuando se cumpla con los siguientes parámetros.

1.Se debe iniciar una difusión intensiva del uso del software libre inicialmente en el mercado de los productos.

2.Se debe tener la aceptación en el mercado de las soluciones ofrecidas

3.En el producto 1 Los sistemas de medición de niveles de audio Post QC:
.Es importante que desde el comienzo se tenga el asesoramiento de un experto en Post producción, para 
concientizar sobre el audio  perceptual, la importancia de esta medición como principio de responsabilidad 
social con el receptor, y como valor agregado al producto.
.Un experto en mercadeo para mostrar al mercado la necesidad de incorporar soluciones abiertas y manejar  
adecuadamente la penetración a este, garantizando el éxito del producto. ya que es un producto 
desconocido y el mercado es sectorizado y limitado.

4.Es importante que la fase 2 comience casi en paralelo con la fase 1 o sino no es factible el proyecto, ya que 
habrá un defict de entradas y la nomina no se puede sostener  con  solo  el producto 1

5.La fase 3 debe ingresar en un periodo máximo de 6 meses o  desarrollarse otra solución tecnológica. 

6.Debe plantearse otra alternativa sobretodo en los periodos donde los colegios no realizarían la actualización 
de sus  sistemas informáticos o sea el periodo fuera de vacaciones.





 

VER VIDEO EN EL CD ROM DE LA TESIS 
 




